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Nuestra capacidad

UNA VENTAJA COMPETITIVA .

Llevamos las ideas a mas de 100,000 puntos de venta con equipos
especializados y presencia en toda Iberoamérca.

¥50" '+500 18, #10K +45 +12K +500B

Clientes colaboradores oficinas en

AAA colaboradores afios de Dispositivos: Dala Science

g Big Data
en campo experiencia En Campo lator-caaas

.o '- L ™
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tiendas entros de farmamas canal

Metadatos
departamen- . moderno rad|2’ para analizados por
tales

visita minuto

-




Certificaciones o

Y RECONOCIMIENTOS

SUPER

EMPRESAS

EXPANSION

ecovadis

EMPRESA
ESR SOCIALMENTE PREMIONEO
RESPONSABLE Responsabilidad
Sustentabilidad
Transparencia
14 ANOS 18 ANOS 15 ANOS _ 5 ANOS ‘
Consecutivos Consecutivos Consecutivos 17 ANOS i
) Consecutivos PREMIO
Consecutivos CREATIMDAD
ate g la Promocion
- L

>> CERTIFIED .
WBER B ~ ™
CON@lON @MI /\MAPRO W'\'.‘\'M EN ASPID
w Socios Fundadores OWN E D
2017 - 2025 Punto de Venta E_iTL
S B o 2021 - 2025 Meling Frofessioels o StopperMatetig 2022 - 2025

INFORMA BTL

Promocién del Afio



Y EJECUCION

Oficinas en CDMX
Oficinas y salas™ foraneas
Bodegas

Rutas a nivel nacional

Toneladas al mes distribuidas

(*) Salas de capacitacion en: Tijuana, Acapulco, Guadalajara, Monterrey, Veracruz, Toluca, Puebla Cancun, Querétaro, Villa Hermosa, Mérida.
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Nodo

Nucleo Optimizado De Operacién

NODO (definicion real):

Punto de interseccion, conexion o union dentro de una red, sistema o
estructura a través del cual circula informacion, energia o recursos.
Elemento de una red que recibe, procesa y transmite informacion o
recursos hacia otros nodos. Punto funcional dentro de un sistema
vivo donde se concentran procesos y flujos.

Este punto representa el liderazgo especializado que tiene cada NODO
haciéndolo autonomo pero a la vez, intercomunicado como parte de un todo.
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Nuestros Lideres

ECOSISTEMA DE NEGOCIO

GerardoTrueba ' LiliéTrujilloCamacho

GabrielRienzi | 28 ClaudiaGonzalez




GerardoTrueba

Destacado profesional con una sdlida trayectoria en el dambito del Marketing
Promocional, reconocido por su liderazgo y capacidad para impulsar proyectos de alta
relevancia. Con una formacién académica que respalda su experiencia, Gerardo ha
demostrado habilidades excepcionales en la gestion de equipos y la formulacion de
estrategias efectivas.

A lo largo de su carrera, ha ocupado diversas posiciones que le han permitido
desarrollar una vision integral del negocio, enfocandose en la innovacion y la mejora
continua. Su capacidad para analizar tendencias del mercado y anticipar cambios lo
convierte en un referente en su campo, donde ha logrado implementar iniciativas que
promueven el crecimiento y la eficiencia operativa.

Como expresidente de AMAPRO (Asociacion Mexicana de Promocidn), ha sido un gran
aportador a la industria, promoviendo estdndares de excelencia y practicas éticas que
benefician a sus colegas y al sector en general.

Gerardo es también un lider inspirador, conocido por su habilidad para motivar a su
equipo y cultivar un ambiente de colaboracién. Su compromiso con la excelencia y su
enfoque en la creacién de valor sustentable lo posicionan como un actor clave en el
desarrollo y éxito de las marcas con las que colabora.

Gerardo contintia dejando una huella significativa en la industria, siendo un ejemplo de
dedicacion y profesionalismo.

Direccion Corporativa




GabrielRienzi

Emprendedor con mas de 20 aiios de experiencia en marketing promocional y tecnologia en
toda América Latina. Es reconocido como un lider de pensamiento en transformacion
digital, marketing impulsado por inteligencia artificial y la evolucidon del comercio minorista
y el e-commerce.

Ha fundado y dirigido multiples emprendimientos con alcance internacional, ocupando roles
clave en empresas enfocadas en la innovacién, la inteligencia artificial, el comercio
minorista, el e-commerce y la sostenibilidad.

Direccion Corporativa




LiliéTrujilloCamacho

Reconocida profesional mexicana en el ambito de la comunicacién y el mercadeo, con una
solida formacién académica. Estudid la Licenciatura en Comunicacion en la Universidad
Iberoamericana, donde se gradud con mencidon honorifica en su examen profesional.
Posteriormente, complementd su educacién con un Diplomado en Mercadotecnia en la
misma institucion.

A lo largo de su carrera, ha ocupado posiciones clave, comenzando como Gerente y luego
como Directora de Cuenta. Su liderazgo la llevd a ser Grouper entre 1997 y 2000, y desde
entonces se ha desempefiado como Directora de Area en Finanzas, destacandose por su
capacidad para impulsar estrategias exitosas y gestionar equipos con eficiencia.

Con mas de dos décadas de experiencia, Lilié es reconocida por su compromiso con la
excelencia y su habilidad para adaptarse a un entorno en constante cambio, lo que la
convierte en un referente en su campo.

Tesoreria y Finanzas




ClaudiaGonzalez

Consolidada como una lider visionaria en el ambito financiero. Con una trayectoria
profesional marcada por su enfoque estratégico, Claudia aporta una amplia experiencia
en la gestidn financiera y la optimizacion de recursos, contribuyendo al crecimiento y
sostenibilidad de la organizacion.

Su mirada analitica y su capacidad para identificar oportunidades de negocio aseguran
que Grupo Somos Uno mantenga una posicion competitiva y eficiente en el mercado.

Claudia es reconocida por su habilidad para desarrollar e implementar estrategias
financieras innovadoras que no solo maximizan el rendimiento, sino que también
fomentan un entorno de colaboracién y confianza dentro de su equipo.

Con un enfoque en la creacién de valor a largo plazo, se distingue por su compromiso
con la excelencia y su dedicacién a la formacion de nuevos lideres en el area financiera.
Su visidn integral y su capacidad para anticipar tendencias del mercado la posicionan
como una influencia clave.

Tesoreria y Finanzas
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Lider
FrancoScipioni,

Especializada en estrategia y ejecucion en el punto de venta.
Su enfoque combina shopper marketing, trade marketing y
operacion en PDV, garantizando que las marcas tengan
presencia, disponibilidad, visibilidad y cumplimiento en los
canales modernos y de conveniencia.

MAP se especializa en:

Desarrollo de estrategias de contacto con el shopper.
Optimizacion de la ejecucion y el rendimiento en PDV.
Reclutamiento, gestién y operacién de equipos de promotoria.
Asegurar la correcta exhibicion, activacién y disponibilidad de
productos.
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Convertimos las estrategias de nuestros clientes en ventas reales en el punto de venta. Somos especialistas en field marketing y
fuerza de ejecucion, pero sobre todo en calidad operativa y control de la gestidn. Hoy el retail sufre un gap enorme entre lo que se
planea y lo que sucede en la tienda. Hay una desconexién entre estrategia, ejecucion y resultados.

Ahi es donde entramos nosotros. CERRAMOS esa brecha. Integramos estrategia, ejecucion y data en un sélo ecosistema
que hace que las marcas ganen en el punto de venta.

Nos encargamos que el producto esté disponible, bien exhibido y en el momento exacto de la compra. Porque el principal
problema de las marcas no es la estrategia, es la falta de control en la ejecucion.

¢,Como lo resolvemos? Convertimos la ejecucion en un proceso medible, controlado y estandarizado.

¢,Como lo logramos? La diferencia entre una ejecucién promedio y una con excelencia son las personas que aseguran resultados.

-Contamos con talento entrenado, evaluado y gestionado por desemperio (y no sélo por presencia) que asegura presencia y
disponibilidad de los productos.

-Tecnologia propia que nos permite monitorear y medir en tiempo real cada ejecucion.
- Data accionable que convierte la ejecucion en decisiones de negocios.

- Procesos operativos claros y estandarizados, que aseguran consistencia y control en cada punto de venta para generar
resultados.

Nuestra diferencia esta en la calidad operativa y visibilidad que le ofrecemos a nuestros clientes. Ellos pasan de tener una
ejecucion invisible a tener una operacion 100% visible, trazable, controlada y eficiente.

Operamos el punto de venta como un sistema inteligente que maximiza el crecimiento de cada esfuerzo de marketing.




Lider
RicardoMagana

Actnow!

Digital Meeting Planner & Enjoy the Experience

ias de marca y agtivaciones,
y eiecutar eventos,
BTL que conectan emeocionalmente,

Se gspecializa en;
* Marketing gxperiencial y a.tzlmagga@ﬁ.
* Eventos, ﬁn;@m@vru%y (=) ' iag inmersivas



Actnow!

Digital Meeting Planmer b Enjoy the Experience

“Puede que todos hayamos llegado en diferentes embarcaciones, pero ahora estamos en el mismo barco.” Martin Luther King

Convertimos objetivos de negocio en experiencias que conectan personas con personas, marcas Yy resultados. “Human to
Human”

En la industria MICE (Meetings, Incentives, Conventions & Expos) Disefiamos y operamos dentro y afuera de las audiencias:
. Eventos

e Convenciones

e Congresos

e Stands

Hoy muchos clientes enfrentan un reto comun: motivar a las personas que no siempre generan impacto real.

Creatividad por un lado, operacion por otro y estrategia en otro lugar. Eso provoca ineficiencia, costos innecesarios y
oportunidades perdidas.
Ganeramos reusltados al poner a la fuerza de ventas en al mas alto nivel, integrando:
. Estrategia
e  Creatividad
e Entendemos primero qué necesita lograr el cliente para motivar a la fuerza de ventas y de ahi detonar para “Generar un
estimulo de venta”

Después construimos la experiencia MICE correcta para lograrlo.
Lo que nos distingue es nuestra capacidad de aterrizar ideas con precision, velocidad y talento especializado.
Sabemos pensar en grande, pero también ejecutar con disciplina y excelencia en cada punto de contacto con las personas.




itales en estrategias omnicanales,
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* Integramos estrateqia, creatividad y tecnologia, para
resolver de , de negocio,

Lider » Pensamos como consultores, ejecutamos comeo agencia,

PabloCarone
* Lo emoacional persuade. Lo ragional convierte,
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“Somos una agencia especializada en estrategias digitales para la ejecucién omnicanal”

Ayudamos a las marcas a operar desde la inteligencia de datos.

e  Generando Data Governance

e Trazabilidad de acciones.

e Integrando esfuerzos que van desde el Brand Awareness a la conversion On/Off.

Nos apoyamos en el Big Data del mercado y en el First Party Data del cliente para construir Business Intelligence como base
de las estrategias.

e Planificamos como analistas y consultores

e Ejecutamos como agencia.

e Integramos estrategia, creatividad y tecnologia para resolver problemas de negocio.

Somos el puente entre el OFF con el ON, desarrollando herramientas y metodologias especificas que nos permiten potenciar
el musculo operacional BTL con herramientas de ejecucion digital y trazabilidad real.

Contamos con herramientas que analizan 10 afios de Data en Marketing promocional, con mas de 7,000,000 de contactos con
consumidores y sus habitos de compra, Monitores de precio en retailers digitales para estrategias de analitica avanzada y

multiples frameworks para la eficiencia en ejecucién de Promociones, Planes de Incentivo y Programas de lealtad.




Impulsamos el crecimiento rentable de grandes marcas en Amazon y
Mercado Libre mediante gestién 360°, tecnologia propia y decisiones
basadas en datos

Tecnologia propia: FREDDDA®
+100 KPIs en tiempo real
Retail, Ads, SEO, Pricing, Reputacion
y Market Share
Modelo End-to-End:
Estrategia
Contenido & Catalogo
Lider Operacién diaria
i3 ini Retail Media & Amazon Ads (SP, DSP,
RamianPasquini 54
Proteccién de marca




Ejecutamos algo que tiene una gran area de oportunidad en el mercado: el shopper ya no decide "en linea" o "en tienda". Decide
en un solo camino que cruza las dos.

Disefiamos y operamos ese camino completo. Desde que una marca aparece en el feed de alguien, hasta que ese alguien pone
el producto en el carrito del super, o le da clic a "comprar" en Amazon o Mercado Libre.

En otras palabras: gestionamos la venta donde sucede, sin importar si el mostrador es un anaquel o una pantalla.

Hoy las marcas en México viven una desconexion costosa.

Por un lado, invierten fuerte y tienen equipos de trade marketing peleando por el punto de venta fisico. Por el otro, tienen agencias
digitales peleando por clics. Y en medio, un shopper que no distingue entre esos dos mundos: ve un reel, entra al super, compara
en Amazon y termina comprando en Mercado Libre.

La mayoria de las veces: El resultado es inversion duplicada, mensajes inconsistentes, y una pérdida real de venta en el
momento de decision. La oportunidad es que la industria sigue “vendiendo en silos”, cuando el consumidor ya compra en red.

¢ Qué nos hace diferentes?

» Operamos con data de los dos lados del mostrador: sell-out fisico con cobertura nacional, 18 oficinas, mas de 12 mil personas
en campo y performance digital en la misma mesa.

* Tenemos operacion real en los marketplaces que mueven el consumo masivo en este pais.

» Esta capacidad no vive aislada: se integra con acciones, creatividad e influencia. Eso es lo que permite que una campana
empiece en un creador de contenido y termine en un ticket de compra, medible, generando resultados.




AinéraMartin

TOLKA

Especializada en enfocarse principalmente en desarrollar campafnias
integrales, que posicionan marcas, construyen su identidad, cuentan
historias poderosas y generan conexion con el publico.

Se especializa en:

Estrategia de marca y posicionamiento

Creacion de conceptos creativos, contenido y narrativa
Campafias de branding, imagen y mensajes estrategicos.



Hoy vivimos en un mundo donde todo compite por la atencion.

Las marcas hablan todo el tiempo. En pantallas, en redes, en la calle... en todos lados.

Y el problema no es que haya pocas ideas. El problema es que hay demasiado ruido.

Tanto, que muchas veces las personas ya no escuchan... solo pasan.

Y ahi es donde pasa algo importante: las marcas estan presentes, pero no necesariamente estan conectando.

En somosuno, lo que hacemos es integrar todo ese ecosistema para que tenga sentido. Para que no sean esfuerzos aislados,
sino una sola historia de marca bien construida que genera resultados. Convertimos esa estrategia en algo que la gente pueda
vivir.

Porque cuando una marca se vive, cambia algo.

Cambia como la recuerdas. Cambia como la sientes. Porque cuando una marca se vive, pasa algo distinto.

Por eso disefiamos experiencias que conectan. No como espectaculo, sino como momentos que realmente importan.
En el ultimo afio hemos desarrollado mas de 250 experiencias, y lo que hemos aprendido es simple: la gente puede olvidar lo que
vio, pero no olvida lo que vivié.

Eso es lo que nos hace ser mas eficientes y generar mejores resultados.
Y eso solo es posible por el talento que hay detras y por una forma constante de evolucionar e innovar.




Lider
JuanFalcon
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Ejecuta misiones de alto impacto en el punto de venta garantizando
cobertura y Calidad con una red nacional de colaboradores.

Resuelve la necesidad de las marcas de contar con promotores

mercaderistas y personal gperativo de forma inmediata, flexible y
or tiempo limitado, para apoyar a las marcas en momentos criticos,

del negocio.

Se gspecializa en;
* Cobertura rapida de PDVs
« Activaciones y tareas especificas en tienda

WWARAA VAAA/

* Ejecucion express para temporadas, picos de venta o incidencias,
* Reportes en tiempo real y cumplimiento operativo




Somos el modelo de promotoria on demand. En complemento con nuestras capacidades de ejecucion en campo, con
Wyder activamos misiones de 1 hora de ejecucion segun la necesidad de nuestros clientes, adaptandonos a distintos
contextos, canales y momentos de consumo. Asi resolvemos un gran desafio de las empresas: lograr mayor
disponibilidad y diferenciacién en puntos de venta, impactando directamente en la experiencia del consumidor y en
la rotacion de productos.

Contamos con una red de mas de 10,000 promotores altamente capacitados en todo el pais, que ejecutan de manera
dinamica y eficiente las acciones de promotoria, asegurando presencia, visibilidad y correcta implementacioén en cada
punto de contacto. Nuestra tecnologia permite monitorear, medir y optimizar cada accidn en tiempo real, generando
informacion clave para la toma de decisiones.

Nuestro propésito es constantemente agregar valor, integrando innovacion y talento en busca de resultados reales,
sostenibles y escalables para nuestros clientes, acomparfandolos en su crecimiento comercial.




Lider
GustavoGomes

> ARTIFICIAL
DYTAMICS

Especializada en data, tecnologia e inteligencia artificial.

on.es transformar informacion.en. decisiones, automatizar,
progesos y generar analitica avanzada para mejorar la giecucion, la
eficienciay el desempeno comergial,

Se gspecializa en;

* Plataformas de datos (datalakes, trazabilidad y gobernanza)

* IA aplicada a retail y shopper (modelos predictiyos, scoring,
insights)

* Herramientas tecnologicas para campo, PDV y gperacion
* Analitica avapzada y dashboards para toma de degisiones en.
tiempo real




Nuestro rol es empoderar a las marcas para que inspiren, mejoren, aceleren e innoven continuamente, transformando datos en
decisiones estratégicas y revolucionarias. Nos comprometemos a redefinir el significado de los negocios basados en datos,
llevando a nuestros clientes a una nueva era de eficiencia, creatividad y crecimiento.

Somos el unico laboratorio de América Latina con la mision de convertirse en la fabrica insignia de Al Deep Tech como
servicio para la industria.

Imaginamos modelos basados en IA utilizando nuestra experiencia en big data y aprendizaje profundo para crear las
herramientas de transformacién digital mas avanzadas e inteligentes.

Estamos convencidos que la IA puede transformar dramaticamente la experiencia de negocio.
Somos un equipo multidisciplinario de ingenieros, consultores y ejecutivos de clase mundial con profundo conocimiento en
analitica avanzada, software empresarial, big data e Inteligencia Artificial aplicada a los negocios.

Nuestra gente hace la diferencia, su expertise en tecnologia, consultoria y analisis provee una oportunidad para que nuestros
clientes crezcan y prosperen en diversas industrias.
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La agencia con la red mas grande de salud

Especializada en desarrollar estrategias creativas y cientificamente
precisas para gonectar a laboratorios, profesionales de la salud y
pacientes,

Sus senvicios incluyen:
« Comunicacion médica y cientifica
* Campafias para marcas farma, (Rx, OTC y dispositivos medicos)
* Programas de educacion medica,
y * Materiales para fuerza de ventas y visitadores medicos
Lider » Desarrollo de gontenidos basados en.evidencia,
AndrésCastro - Soluciones digitales y experiencias para HCPs y pacientes,
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La agencia con la red mas grande de salud

Entendemos que el marketing actual no se trata solo de ser vistos, sino de estar presentes en el momento exacto donde
se toma la decision. Hoy, el éxito de una marca de salud no depende solo de la calidad de su producto, sino de la
inteligencia con la que utiliza sus canales de distribucion. No basta con informar; hay que influir en todo el ecosistema
de salud.

Tenemos El Valor de la Omnicanalidad y |la Distribuciéon. Nuestra experiencia de mas de 30 afios nos ha ensefiado que
la verdadera potencia comercial surge al conectar puntos de contacto clave. No operamos de forma aislada.
Potencializamos los canales a través de:

o Visitas Médicas Especializadas: Educamos a los lideres de opinién (KOL) basandonos en evidencia cientifica.

. Entornos de Alta Conexion Emocional: maternidades, guarderias y escuelas para construir lealtad de marca
desde la infancia.

. Sampling Estratégico: Llevamos el producto a las manos del consumidor en hospitales, restaurantes y eventos
masivos, logrando conversiones reales.

La eficiencia de esta estrategia se traduce en numeros. Hemos impactado a mas de miles con nuestras estrategias y
operaciones, Hemos logrado elevar la recomendacion médica en algunos casos en mas del 98%. Esto no es
coincidencia; es el resultado de usar herramientas de investigacion de mercado en tiempo real para ajustar cada
activacion al comportamiento del consumidor.
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ARLVNC

Su fogg es ayudar a las marcas a generar valor mediante insights,
disefio. de medelos de negocio, anglisis de dalos.y solugionss
digitales que impulsan grecimiento.

Se gspecializa en;

* Innqvacion.y desarrollo de nugvos, productos/servicios,

» Andlisis de datos, métricas y performance

* Diseno de modelos de negocio y nuevas fuentes de ingresos




Hoy en dia, una de las cosas mas dificiles para las marcas es mantenerse relevantes. La cultura evoluciona, la tecnologia
avanza y las tendencias que antes duraban afios hoy cambian en cuestion de semanas.

Lo hacemos a través de cuatro capacidades clave:

. Innovacion para el desarrollo de productos, servicios y modelos de negocios.
Estrategia de comunicacion.

Investigacion de mercado y tendencias.

Desarrollo tecnolégico.

Esto nos permite colaborar desde horizonte amplio, ya que podemos entrar en cualquier parte del proceso de marketing,
comunicacion y comercializacién de nuestros clientes, ya sea con una investigacion de mercados robusta que nos permita
identificar oportunidades que la competencia no esta viendo, con la creacion o redisefio de un producto, la estrategia de
lanzamiento y amplificacion, el desarrollo de las plataformas tecnoldgicas y el acompafamiento en toda la campana con todas
las agencias del grupo, para obtener resultados.

Menos discurso, Mas resultados. Porque en un mundo que cambia tan rapido, la relevancia no es opcional, es lo que define
quién crece y quién se queda atras.




Nace como solucion especializada para atender de forma
continua y estructurada la atraccioén, validaciéon y reposicion
de talento operativo, reduciendo la friccion en las
contrataciones, estabilizando la operaciéon y permitiendo que
los equipos internos se enfoquen en funciones estratégicas
en lugar de procesos reactivos.

Combinamos tecnologia propia, inteligencia artificial y
presencia fisica nacional en mas de nuestras 18 oficinas para
garantizar contrataciones reales, rapidas y confiables para tu

operacion




MUCHA CHAMBA

El mercado laboral operativo en México enfrenta actualmente una combinacion de alta movilidad, fricciones constantes en los
procesos de contratacion y una elevada variabilidad mensual en la plantilla de personal.

Estas condiciones obligan a las empresas a sostener grandes volumenes de procesos de reclutamiento de forma permanente,
los cuales recaen directamente en los equipos de Recursos Humanos o, en muchos casos, en las areas operativas.

Como consecuencia, se generan:

1. Niveles de rotacion anual superiores al 40%

2. Procesos de contratacion repetitivos

3. Presidn constante sobre la capacidad operativa de las organizaciones.

Esta dinamica no solo incrementa los costos de reclutamiento y capacitacion, sino que impacta directamente en la continuidad
del servicio, la productividad y el cumplimiento de objetivos del negocio.

En este contexto nace Mucha Chamba, como una solucién especializada para atender de forma continua y estructurada la
atraccion, validacion y reposicion de talento operativo, reduciendo la friccibn en las contrataciones, estabilizando la
operacion y permitiendo que los equipos internos se enfoquen en funciones estratégicas en lugar de procesos reactivos.

Combinamos tecnologia propia, inteligencia artificial y presencia fisica nacional en mas de nuestras 18 oficinas para
garantizar contrataciones reales, rapidas y confiables para tu operacion.




MuchasGracias
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